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法庭陳述的本質 

 律師，是說故事的人 

 法庭陳述，就是說故事的過程 
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一個故事，兩種說法 

Source: https://ec.ltn.com.tw/article/breakingnews/1887854 
Source: https://ec.ltn.com.tw/article/paper/1089773 
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原告核給被告衍生性金融商品交易額度為美金200 萬元，後被告分別於下述時間與原告承作
6 筆標的為美金兌人民幣（USD/CNH 或USD/ CNY ）之匯率選擇權衍生性金融商品交易
（即如附表2 所示 ，下稱系爭6筆交易），內容分述如下： (1)被告於103 年2 月14日與原告
議訂複雜型選擇權交易 （交易單號OPTF-0000000-0，即如附表2 編號1 所示），為一目標
可贖回遠期契約（Target Redemption Forward；下稱TRF），交割方式係就比價匯率與履
約價之差額為之，交易條件如下：第1至4期，如USD/CNH 比價匯率大於6.25， 被告應就
差額支付原告美金，計算方式為USD1 ,000,000 ＊ （比價匯率-6.155）／比價匯率；如
USD/CNH 比價匯率超過 6.155 ，但在6.25以下者，被告無交割義務；如USD/CNH 比價匯
率在6.155 以下者，原告應就差額支付被告美金，計算 方式為USD500,000＊（6.155-比價
匯率）／比價匯率。第5至24期，如USD/CNH 比價匯率大於6.25，被告應就差額支付 原告
美金，計算方式為USD1 ,000,000 ＊（比價匯率-6.1） ／比價匯率；如USD/CNH 比價匯率
超過6.1 ，但在6.25以下 者，被告無交割義務；如USD/CNH 比價匯率在6.1 以下者， 原告
應就差額支付被告美元，計算方式為USD500,000＊（6. 1-比價匯率）／比價匯率。當每1 
美元累積獲利達0.5 元人 民幣時，整組交易即提前到期結束… 4 
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 TRF 的全名是「目標可贖回遠期契約(Target Redemption 
Forward)」，簡稱為 「TRF」 

 TRF是一種「外匯選擇權」，主要交易條件包括： 
 「外匯幣別」 (例如：美金兌人民幣) 
 「比價期間/匯率」 (例如：在2年內每個月比價) 
 「名目本金」 (例如：50萬元) 
 「槓桿倍數」 (例如：「名目本金」x 2) 

TRF在全世界各國行之有年，在我國也是合法的金融商品 



“4 W + 1 H” 

6 

Source: https://pxhere.com/en/photo/1459389 



“4 W + 1 H” 

 Why − 陳述目的為何？ 

 
• 說服法院(persuasive) 

 

• 釐清事實及立場(objective) 
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Source: https://pixabay.com/photos/question-map-hand-information-3692492/ 



“4 W + 1 H” 

 Who − 聽眾是誰？ 
• 法官 

• 證人/鑑定人 

• 對造律師 

• 報章媒體 
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Source: https://pixabay.com/photos/judge-hammer-auction-hammer-auction-3665164/ 



“4 W + 1 H” 

 Where  − 在什麼場合陳述？ 

•訴訟程序 

•仲裁庭 

•調解庭 

9 

Source: https://pixabay.com/photos/us-supreme-court-building-2225765/ 
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“4 W + 1 H” 

 When − 事先規劃陳述時間 

•有多少時間陳述？ 

•在什麼時間陳述？ 

•集中審理 v. 分散審理 

•陳述時間分配 
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“4 W + 1 H” 

 What − 陳述內容 

• 背景事實 

• 三段論法 

• 大前提：法律 

• 小前提：事實 

• 結論：法律效果 
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• 事前充分準備 

• 留意法官關心的問題 

• 說一個讓人能理解及接受的故事！ 
 



“4 W + 1 H” 

 How − 陳述方式及技巧 

• 注意語調及語速 

• 咬字清楚 

• 手勢輔助 

• 避免無關的瑣碎細節 

• 善用PPT 

• 客觀陳述 v. 訴諸情感 

• 避免過度情緒化、人身攻擊 

• 觀察聽者反應 

• 建立自己的風格 

• 莫忘初衷 
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T h a n k  Y o u  F o r  Y o u r  A t t e n t i o n  

joycewjchen@leeandli.com 13 


